2 31 ani

d" Masculin

© Chisinau

& 20 000 MDL

Preferinte

e Full-time

Limbi

e Romana - Fluent
Rusa - Fluent
Ucraineana - Mediu
Engleza - Elementar
¢ Franceza - Elementar

Permis de conducere

Categoria: B, C
Cu automobil personal

RABOTA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager

Experienta profesionala

Key Account Sales Manager - Run Pay / Paymaster
Octombrie 2022 - lulie 2023 - 10 luni

- Majorarea vanzarilor companiei

- Prezentarea, promovarea si vanzarea serviciilor companiei

- Extinderea continua a portofoliului de clienti

- Dezvoltarea si gestionarea portofoliului de clienti corporativi
- Planificarea activitatii saptamanale/lunare

- Negocierea, incheierea, monitorizarea contractelor

- Evidenta, verificarea, prelucrarea rapoartelor specializate

Manager Dezvoltare - Kithen Shop
Septembrie 2020 - Octombrie 2022 - 2 ani 1 luna

- Identifica noi oportunitati de dezvoltate a afacerii;
- Monitorizarea proiectelor existente;

- Participarea la realizarea materialelor promotionale si
campaniilor de promovare;

- Imbunatatirea continua a produselor, serviciilor si a proceselor
aferente;

- Participarea nemijlocita la dezvoltarea companiei in UE ( 2
showroom-uri 2020

20 showroom-uri 2022

Administrator, anreprenor - SRL " Bolgari Group"
Noiembrie 2019 - Septembrie 2020 - 11 luni

- Inspectia vehiculului
- Intocmirea documentelor pentru pregéatirea vehiculului de cursa
- Eliberarea vehiculului in cursa

- Receptionarea rapoartelor de la soferi privind functionarea
vehiculului

- Monitorizarea starii tehnice a vehiculului
- lucrul cu soferii;

Consilier Financiar - OCN "Prime Capital" SRL
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Martie 2018 - Noiembrie 2019 - 1 an 9 luni

- Cautarea activa a potentialilor clienti;

- Consultarea clientilor potentiali si reali privind produsele
Companiei;

- Pregatirea dosarelor pentru eliberarea imprumuturilor;

- Monitorizarea imprumuturilor eliberate, a achitarilor;

- Verificarea utilizarii mijloacelor din imprumut, precum si alte
verificari necesare;

- Promovarea unei imagini pozitive si profesioniste a Companiei.

agent servicii de investitii financiare ( broker) -
Tardion Inc
Mai 2015 - Martie 2018 - 2 ani 10 luni

- atragerea de noi clienti in vederea trazactionarii de intrumente
financiare pe pietele reglementate;

-stabileste profilul investitional al noilor clienti pentru a inlesni
decizia acestora de a investi intr-un anumit tip de intrumente
financiare; toate recomandarile trebuie sase bazeze pe o analiza
atenta si corecta a datelor;

-ofera informatii clientilor proprii privind conturile de numerar si
de instrumente financiare;

Studii: Superioare

Universitatea Agrara de Stat din Moldova
Absolvit in: 2017

Facultatea: Economie

Specialitatea: Servicii Publice/ Turism Rural ( Master)

Universitatea Agrara de Stat din Moldova
Absolvit in: 2015

Facultatea: Economie

Specialitatea: Turism

Cursuri, training-uri

Tehnici de vinzari
Absolvit in 2018
Organizator: Tardion INC

Tehnici de vinzari
Absolvit in 2014
Organizator: Studio Moderna
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