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Director de Vinzari / CEO

Experienta profesionala

Director de Vinzari - Nova Pay SRL
lanuarie 2023 - Prezent - 1 an 11 luni

Dezvolt si implementez strategii eficiente pentru a atinge si
depasi obiectivele noastre de vanzari. Coordonam eforturile
echipei pentru a ne asigura ca suntem pe drumul cel bun pentru
a atinge rezultatele dorite.

Selectez si instruiesc agentii de vanzari, i motivez si fi indrum
pentru a atinge performante optime. Asigur ca fiecare membru
al echipei este pregatit sa ofere servicii de cea mai Tnalta calitate
clientilor nostri.

Urmaresc si evaluez constant performanta echipei noastre de
vanzari. Analizez datele si feedback-ul pentru a identifica zonele
de imbunatatire si pentru a lua decizii informate in ceea ce
priveste strategiile viitoare.

Construiesc si mentin relatii solide cu clientii nostri. Asigur ca
toate interactiunile cu acestia sunt pozitive si ca satisfactia
clientilor este o prioritate constanta.

Lucrez strans cu alte departamente din cadrul companiei, cum ar
fi departamentul de marketing si cel financiar, pentru a asigura o
abordare integrata si coerenta in ceea ce priveste strategiile
noastre de vanzari si satisfactia clientilor.

Furnizez rapoarte periodice cu privire la performanta
departamentului de vanzari, prezentand rezultatele obtinute si
propunand strategii de Tmbunatatire.

Monitorizez tendintele din piata si identific oportunitati noi
pentru cresterea vanzarilor si extinderea activitatii noastre.

CEO - BSMB Juris Consiliarii SRL
Mai 2012 - lanuarie 2023 - 10 ani 9 luni

Am stabilit directia strategica a firmei si am dezvoltat planuri
pentru a atinge obiectivele noastre de afaceri. Am supravegheat
gestionarea resurselor financiare ale firmei, asigurandu-ma ca
bugetul este respectat si ca raportarea financiara a fost precisa.
Am identificat oportunitati de crestere si am lucrat pentru a
extinde portofoliul nostru de clienti si servicii. Am mentinut si am
dezvoltat relatiile cu clientii nostri, am atras noi clienti si am
promovat firma noastra prin intermediul activitatilor de
marketing si networking. M-am asigurat ca toate serviciile
juridice furnizate de firma au fost de cea mai fnalta calitate si ca
au respectat standardele legale si etice. Am monitorizat
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conformitatea noastra cu reglementarile legale si m-am asigurat
cad am gestionat eficient riscurile legale si comerciale. in numele
firmei, am negociat si am semnat contracte, reprezentand
interesele noastre in fata clientilor, autoritatilor si altor parti
interesate.

Jurist - BSMB Juris Consiliarii SRL
Martie 2010 - Mai 2012 - 2 ani 3 luni

Acordarea serviciilor juridice clientilor companiei.

Studii: Superioare

Universitatea Tehnica a Moldovei
Absolvit in: 2010

Facultatea: Economie

Specialitatea: Business si Administrare

Universitatea Tehnica a Moldovei
Absolvit in: 2009

Facultatea: Drept Patrimonial
Specialitatea: Drept civil
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